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No	   se	   te	   ocurra	   jamás	   	   alardear	   el	   éxito	   obtenido;	   que	   sea	   la	   otra	   parte	   la	   que	   parezca	   haber	  
ganado.	   En	   la	   negociación	   no	   se	   celebran	   los	   goles.	   Si	   les	   has	   metido	   un	   tanto,	   ayúdales	   a	  
encontrar	  argumentos	  para	  vender	  el	  acuerdo	  a	  su	  gente.	  


